
へそ（魂）の導きルートを探すワーク 

「へそかみ」それは、あなたの『ハイヤーセルフ（高次元のあなた）』であり 
「へそかみ」からの導き（言葉、感覚、映像など）は、 
あなたの魂の求めている道への最短ルートを伝えるものでもあります。 
 
 
今回は、あなたの運命のお客様に出会うために、運命のお客様を見つける（決める）ことが

できるワークをお届けします。 
 
 
どんなにあなたが魂から溢れる言葉を発信しても、それを受け取ってくれる相手がいないこ

とには、何も届けることができませんよね。 
 
 
ぜひ、この「へそ（魂）の導きルート」を探すワークによって、あなたの運命のお客様の気

持ちを知り（知ろうとし）、運命のお客様にあなたの魂からの言葉を届けてください！ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

◆お客様がもっている２つの欲求◆ 
 

１、苦痛から逃れたい　という欲求 
　　　　　　　２、こうなりたい　という欲求 
 
 
 
 
これらの欲求を解決することが出来るあなたのポジションを確認していきましょう。 
 
 
 
 
 



導きルートのための質問 
 
 
１）　あなたは、どんなことで困っている人を運命のお客様にしますか？ 
 
 
 
 
 

 
 
２）　あなたは、どんなことで悩んでいる人を運命のお客様にしますか？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
３）　あなたは、どんなことに不満を持っている人をお客様にしますか？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
４）　あなたは、どんなことを望んでいる人を運命のお客様にしますか？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
５）　あなたは、どんなサービス(「〇〇〇なサービスです」）とお客様に約束したいです
か？ 
 
 
 
 
 

 
 



魂の導きとなるバイブルを見つける質問 
★しっかり稼いで成功している「あなた」が答えているつもりで答えを書いていきましょう。 
 
 
１）　あなたがお届けするサービスは、どんな内容ですか？ 
 
　　　​また、それは運命のお客様がお金を払ってくれるような 
　　　お客様の気持ちに沿ったサービスでしょうか？ 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
２）　あなたのサービスの特徴は、どんなところでしょうか？ 
 
　　　​他とどう違うのか？「他とはここが違う！」というところを挙げてみましょう。 
 
 
 
 
 
 

 
 
３）　それは将来のものや、​同じような業種の他の方たち​や 
　　　​売れている方たち​とどう違う？ 
 
 
 
 
 
 

 
 
４）　あなたのサービスを受けると、お客様の日常にどんないいことがある？ 
 
 
 
 
 
 

 
 
 



５）　あなたのサービスを受けると、お客様の未来はどうなる？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
６）　あなたのサービスにもしデメリットがあるとしたら？ 
 
　　​　あなた自身がしっかりと把握していて 
　　　それをお客様に伝えておくと仮定したら、デメリットはどんなことかな？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
７）　あなたのサービスを受けている時、お客様はどんな気持ちを体験したり 
　　　どんな時間を過ごすことができる？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
８）　あなたのサービス、メソッドで、こだわりがあるとしたらどんなこと？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
９）　あなたは、どんな理論や理屈を軸にしていますか？ 
 
 
 
 
 

 
 



１０）　あなたは、このサービスやメソッドを開発していく中で 
　　　　苦労したところは、どんなところですか？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
１１）　あなたがこのサービスをしようと思ったきっかけはどんなことでしたか？ 
　　 
　　　​　どんな克服体験が、あなたをこのサービスに導きましたか？ 
 
 
 
 

 
 
 
１２）　あなたは、その克服体験を通して 
　　　　どんな想いを運命のお客様に届けたいと決意しましたか？ 
 
 
 
 

 
 
 
１３）　あなたは、どんな価値観を大事にしてビジネスをしたいと思っていますか？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
１４）　あなたは幼少期、どんな子ども時代を過ごしましたか？ 
 
　　　　​幼少期の体験で、今回のビジネスをしようと思った 
　　　　きっかけとなるような出来事はありますか？ 
 
 
 
 
 

 



１５）　あなたが今のビジネスまでに、どれくらいの投資（時間・お金・努力など）を 
　　　　してきましたか？ 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
１６）　あなたは運命のお客様と、どんな関係で一緒に時間を共有したいですか？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
１７）　あなたが同業者のやっていることで、納得いかないことや腹の立つことは 
　　　　どんなことですか？ 
 
　　　　​ああいうやり方は好きじゃない、ないな～～～などと思うことなど 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
１８）　あなたは今のビジネスがもっと、もっと軌道に乗っていったら 
　　　　社会にどんな影響を与えたいですか？ 
 
　　　　あなたのビジネスが軌道に乗って、次にボランティアをするとしたら 
　　　　真っ先にどんな方に関わりたいですか？ 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 



１９）　あなたの魂からのメルマガやブログなどは、どんな運命のお客様に書いています

か？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
２０）　あなたの魂からのメルマガやブログを読んだお客様に 
　　　　どんな気持ちになり、どんな行動をしたくなるようにしたいですか？ 
 
 
 
 
 

 
 
 
２１）　あなたのサービスが向いていない人はどんな人ですか？ 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
２２）　あなたが魂からのメルマガやブログで伝えたい熱い想い（魂から湧いてでる想い）

　　　　を一言で表すと？ 
 
 
 
 
 
 
 
 
　　　　　　　お疲れ様でした！ 
　　　　　　　ここで出てきたワードをあなたの言葉で紡いで 

メルマガやブログなどに乗せて、運命のお客様に届けてあげてください＾＾ 
 

 
 
 


